W
KEYPLAYER

Highperformer for your Business

Flr ein international tatiges Unternehmen im Bereich Spezialfahrzeugbau und sicherheitskritischer
Einsatztechnik suchen wir aktuell einen

Sales Controller (m/w/d)

Standort: Beginn:
Stddeutschland Kurzfristig, nach Vereinbarung

Das Unternehmen:

Das Unternehmen ist ein international aufgestellter Hersteller von hochspezialisierten Fahrzeug- und
Systemldsungen fir sicherheits- und einsatzkritische Anwendungen. Es zdhlt in seinem Segment zu
den technologisch flihrenden Anbietern und verfligt iber eine lange industrielle Tradition. Die
Losungen werden weltweit bei 6ffentlichen und institutionellen Auftraggebern sowie spezialisierten
Organisationen eingesetzt. Im Fokus stehen hoéchste Qualitatsstandards, Innovationskraft sowie
komplexe, projektgetriebene Kundenlésungen im internationalen Umfeld.

lhre Aufgaben:
e Verantwortung fiir das Vertriebscontrolling im nationalen und internationalen
Projektgeschaft

e Erstellung, Analyse und Kommentierung von Umsatz-, Absatz- und Margenentwicklungen

e Unterstilitzung des Vertriebs bei Preis- und Angebotskalkulationen komplexer
Fahrzeugprojekte

o Entwicklung und Weiterentwicklung von Reporting- und KPI-Systemen im Sales-Bereich

e  Durchfiihrung von Abweichungsanalysen (Soll-/Ist-Vergleiche) sowie Ableitung von
Handlungsempfehlungen

e Unterstlitzung bei Forecast-, Budget- und Planungsprozessen im Vertrieb

e Enge Zusammenarbeit mit Vertrieb, Projektmanagement und Finance

e Mitwirkung bei der Optimierung von Vertriebsprozessen und Pricing-Strukturen

e Unterstiitzung bei Monats-, Quartals- und Jahresabschliissen aus Vertriebssicht

e Erstellung von Ad-hoc-Analysen fir das Management

lhr Profil:

e Abgeschlossenes Studium in Betriebswirtschaft, Wirtschaftsingenieurwesen oder
vergleichbar

e Mehrjahrige Erfahrung im Controlling, idealerweise im Sales- oder Projektcontrolling

e Erfahrungin einem projektgetriebenen Industrie- oder Produktionsumfeld von Vorteil

e Sehr gute Kenntnisse in Excel sowie gangigen ERP- und Bl-Systemen

e Ausgepragtes analytisches Denkvermégen und hohe Zahlenaffinitat

e Verstandnis fir komplexe Vertriebs- und Projektstrukturen

e Kommunikationsstarke im Umgang mit Vertrieb und Management

e Strukturierte, eigenverantwortliche und l6sungsorientierte Arbeitsweise

e Hands-on-Mentalitdt gepaart mit hoher Detailgenauigkeit

Bei Interesse senden Sie bitte Ihre Unterlagen an: bewerbung@keyplayer.de




